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2. Conceptos Utilizados

Concepto

Descripcién

Mandante

Es una unidad dentro de un sistema SAP que es autbnoma tanto
en el aspecto legal y organizativo como en lo que se refiere a los
datos, con registros maestros independientes asi como un
conjunto de tablas independientes.

Unidades organizativas

Las unidades organizativas del sistema SAP representan la
estructura  de una organizacidon empresarial.  Disenadas
exclusivamente para reproducir procesos comerciales, como la
organizacién de ventas y el canal de distribucién. Otras unidades
organizativas, como la sociedad o el centro, son necesarias en
Comercial y en otras dreas del sistema.

Sociedad

Una sociedad representa una unidad que tiene su propio balance
Enfidad legal y contable independiente. A nivel de Sociedad de
crean Balances y cuentas de pérdidas y ganancias.

Organizacién de Ventas

La organizacion de ventas es una unidad organizativa de

Logistica que subdivide una empresa segun las necesidades de

Gestidn de Ventas Una organizacién de ventas es responsable de

la distribucidn de mercancias y servicios.

e Una organizacion de ventas se asigna exclusivamente a una
sociedad.

e Mdas de una organizaciéon de ventas puede estar asignada a
la misma sociedad. Para ufilizar las funciones comerciales del
sistema, necesita tener al menos una organizaciéon de ventas.

e Todos los documentos comerciales, es decir, pedidos,
entregas de salida y documentos de facturacion, se asignan
a una organizacion

de ventas.

Canal

El canal de distribucidn caracteriza la forma en que las
mercancias y los servicios se distribuyen. Varios canales de
distribucion se pueden asignar a una misma organizacion de
ventas. Permiten definir responsabilidades, llevar a cabo una
estructura de precios flexible y diferenciar estadisticas de ventas.

Sector

Un sector se utiliza para agrupar materiales y servicios. Varios
sectores se pueden asignar a una misma organizacién de
ventas.

Un sector puede representar, por ejemplo, un determinado
grupo de productos. Por tanto, puede restringir los acuerdos
sobre precios con un cliente a un determinado sector. Ademds,
puede llevar a cabo un andlisis estadistico por sectores.

Centro

Unidad organizativa que, en Logistica, subdivide una empresa
desde el punto de vista de la produccidén. Y puede representar
una variedad de entidades dentro de una empresa, lugar fisico,
centro distribucion, oficina de ventas, holding, drea de
mantenimiento.
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En Comercial, un centro representa la ubicacion desde la que
los materiales y los servicios se distribuyen, y se corresponde con
un centro de distribucién.

El centro desempena una funcidén centralizadora:

. Para utilizar las funciones comerciales del sistema, necesita
tfener al menos un centro.

. Cada centro se asigna de forma exclusiva a una sociedad.

. La asignacién entre las organizaciones de ventas y los centros
no tiene que ser exclusivo.

. El centro resulta esencial para determinar el puesto de
expedicion.

BP ( Bisness Partners)

Es el interlocutor comercial que actia como Cliente o Acreedor
segun sea el tipo de transaccién que se esté registrando, es un
cddigo Unico para una entidad comercial.

Clase de Documento

La clase de documento sirve para clasificar los documentos
contables.

Por cada clase de documento tiene determinadas propiedades
gue conftrolan la entrada de los datos del documento y ademds
determina la numeracién (rango de nUmeros) que se grabard el
documento en el sistema.

Indicador Impuesto

El indicador de impuestos representa una categoria impositiva
que debe tenerse en cuenta en la declaraciéon al Sll.

Los indicadores de impuestos son univocos para todas las
sociedades.

Para operaciones exentas de impuestos que deban figurar en las
declaraciones al Sll, hay indicadores de impuestos dispuestas para
ello, en este caso tenemos CO para compras y DO para ventas.

Condicién de Pago

Clave a través de la cual se definen las condiciones de pago en
forma de tipos de descuento y plazos de pago. Estas suministran
informacion para la gestion de tesoreria, reclamaciones y gestion
de pagos.
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